[image: image1.png]000 AADTECOLTY

WHH 5502043374 p/c 40702810800000001093 «OMNCB» MHBECTCBEPBAHK (OAO) BWK 045209777
KoppecnoHpaeHTckuin cyet 30101810000000000777 OKIMO 49506981 OKB3[ 72.20

M brcamr ® 107014 Mocksa, XeGpynosa 6, odmc 214 _ Ticbake: (495) 711-31-63,510-07-22 E-mail: info@altsoft.ru




Генеральному директору
Коммерческое предложение.
Предлагаю  внедрить и поддерживать  для вашей компании  модуль «Управление договорами»  подсистемы  «Документооборот»  Системы  оперативного управления  Кларис тм.  Оценить интерфейс и возможности системы Кларис можно в Интернет  по адресу:  http://claris.su  
Основные возможности модуля Кларис Управление договорами:

· Ведение реестра договоров

· Согласование договоров – произвольные маршруты, листы согласования 

· Контроль исполнения договоров: отслеживание сроков
· Ограничение и разделение доступа: каждый сотрудник видит лишь то, что нужно для работы

· История изменения договора протоколируется, с указанием автора и времени изменения
Что дает внедрение Модуля Управление договорами:
· Прозрачность: все договора и приложения хранятся в одном месте.  
· Исключение потерь информации: Ничего не теряется и не забывается

·  Нет просрочек: Система контролирует сроки, высылает напоминания.

· Экономия времени сотрудников:  Согласование, поиск выполняются быстрее

· Взаимозаменяемость сотрудников: вся история по договору хранится в системе
Особенности Кларис:

· Современный понятный интерфейс: не требует обучения сотрудников

· Безопасность: права доступа разграничиваются на уровне ролей, шифрование SSL.
· Адаптивность: бизнес правила можно менять без программирования, не останавливая работу системы.

· Возможность работы через Интернет: вы не привязаны больше к офису.

Цены.
Базовая цена лицензии на 10 пользователей составляет 35000 рублей.

Объем и сроки работ по внедрению системы нужно согласовывать дополнительно, из практики предыдущих внедрений их длительность 2-8 недель,  Стоимость может составить от 10 до 100% от стоимость лицензий.
Возможности для роста

Кларис Управление договорами является модулем Системы оперативного управления Кларистм
В дальнейшем можно пользоваться  дополнительными возможностями системы  Кларис:
Для всей компании (холдинга):  Создать единый центр управления

· Управление задачами, контроль исполнения поручений.  Ничего больше не забудется.

· Управление документами. Все документы в одном месте. Визы, согласования. 
· Управление расходами.  Визирование счетов на оплату, сверка с бюджетом.

· База знаний, новости, приказы, объявления  - все сотрудники в курсе последних событий.

· Система оповещений на Email и SMS. Даже для не подключенных к системе сотрудников. 
Для отдела продаж: CRM 
· База клиентов и история контактов

· Реестр коммерческих предложений, выписка счетов

Для  сервисных служб:  Service Desk
· Заявки и запросы  клиентов и история их выполнения

· Заявки  внутри компании

Что дает внедрение системы Кларис?

· Растет эффективность работы сотрудников на 15-20 %

· Экономится время на поиск документов, согласования, совещания

· Исключаются потери важной информации

· Полноценная работа вне офиса: в командировке, дома. 

· Взаимозаменяемость сотрудников.

Основные особенности системы Кларис:
Интерфейс Кларис предельно прост и понятен даже неподготовленным пользователям. Вся информация, нужная пользователю видна сразу, переключаться в разные режимы не нужно. Кларис запоминает привычки пользователя: поменять вид окна, отобрать и упорядочить нужные документы может даже неподготовленный пользователь, все его предпочтения система Кларис запомнит. 

Минимум ручного ввода и дублирования данных

Онлайн отслеживание состояния документов. Система оповещений на Email и SMS может оперативно сообщать о любом изменении в карточке документа: изменение состояния, сроков или ответственного не останется незамеченным. 

Кларис легко адаптируется для принятых именно у вас регламента документооборота, структуры предприятия, полномочий, должностей. Настройка доступна рядовому пользователю, программирование не требуется.

 Пример окна согласования договора. 
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О платформе и технологиях

Решение выполнено на платформе Кларис TM:  конструкторе бизнес процессов.  
Кларис - адаптивная платформа для онлайн управления бизнес-процессами, позволяющая моделировать процессы, изменять правила  работы на лету  без остановки  системы.

Ключевые особенности КларисTM: 
· простой и современный интерфейс
· быстрое внедрение
· низкая совокупная стоимость владения
· возможность в будущем с минимальными затратами подключать дополнительные модули  в едином информационном пространстве.
Почему АльтСофт: 

1. Опыт компании, готовые наработки:  решение не будет создаваться с нуля, время на разработку минимально, цены – конкурентны за счет центра разработки в Омске. 

2. Гибкость системы: внешний вид экранов, состав базы данных – все это меняется без программистов. Итог – дешевле стоимость создания и владения
3. Минимум рисков: Прототип решения мы готовим ДО подписания договора, вы увидите, как будет выглядеть программа, как мы работаем.

4. Прозрачный процесс разработки: вы будете видеть как идет разработка, промежуточные версии доступны для вас. Это позволяет быстрее получить отдачу от системы, быстрее реагировать на отклонения.

О компании:

АльтСофт создан в 1993 году, сертифицированный партнер MicroSoft с 2004 года. Система менеджмента качества процессов разработки ПО и технической поддержки сертифицирована по стандарту  ISO 9001. Офисы АльтСофт расположены в Москве и Омске.  Компания владеет правами на зарегистрированные торговые марки: АльтСофт тм и Кларис тм
Компания создала и развивает два тиражных продукта: 

Комплексная информационная система для зернопереработчиков Кларис.  Система Кларис  с 1997 года автоматизирует процессы закупок, продаж, производства, бухгалтерского и управленческого учета, себестоимости, лабораторий, весовых, автотранспорта, учет основных средств и НМА, кадровый учет и расчет заработной платы, бюджетирования и консолидированной отчетности холдинга. Система Кларис внедрена на более чем  100 предприятиях отрасли в 17 регионах России и Казахстана. Это решение занимает лидирующее положение в отрасли. Сегодня с помощью  Кларис учитывается  30% светлого солода в России, и  40% московской муки и хлеба.
Кларис SaaS – адаптивная Web система  автоматизации оперативного управления бизнесом.   http://claris.su
Это решение аккумулирует многолетний опыт компании по разработке и поддержке корпоративных систем и создано с учетом лучших современных  тенденций и технологий. Решение незаменимо в случае автоматизации территориально распределенных компаний или оптимизации процессов отношений с внешними компаниями: клиентами, партнерами,  поставщиками.

Компанией АльтСофт реализовано более 140 успешных проектов по автоматизации систем управления на предприятиях и холдингах от АСУТП завода до бюджетного управления и консолидированной отчетности холдинга на платформе "Кларис".  

Наиболее интересные проекты, реализованные с использованием Web технологий:

Создание национальной системы управления сервисом торгового холодильного оборудования.

Система координирует взаимодействие владельцев холодильного оборудования, заводов –производителей, сети сервисных центров. Системой пользуются большинство компаний производителей напитков: SunInbev, Danon , Nestle, Pepsi , Heiniken, Вимм Билль Данн , САБ  Миллер, Red bull и другие.
Разработка системы сбора заявок на продукцию, формирования заявки в производство, формирования маршрутов доставки  для холдинга, объединяющего хлебозаводы.

Особенностью системы является высокие нагрузки (около 2000 накладных по 20-40 позиций в каждой добавляются в систему ежедневно) ,  круглосуточный 3 сменный режим работы предприятий и жесткие требования ко времени доставки хлеба в сеть торговых точек
В числе Заказчиков АльтСофт:
 SunInbev . Крупнейший в мире производитель пива
ЗАО «Долговой центр ВТБ». Банк ВТБ24 — один из крупнейших участников российского рынка банковских услуг
Банк Авангард. Входит в число крупнейших банков России по размеру собственного капитала и чистых активов.
АО «Русский солод».  Компания владеет 3 солодовнями общей мощностью 300 тыс. т. Крупнейший производитель светлого солода в России.
Зерновая компания «Настюша». Холдинг, включающий более 60 предприятий в России, Казахстане и Прибалтике.
Московский комбинат хлебопродуктов. Крупнейшее мукомольное предприятие в России. Включает в себя два мукомольных завода производственной мощностью 1000 тонн переработки зерна в сутки и пять элеваторов общей емкостью 180 тыс. тонн.
Омская региональная ипотечная корпорация.

Для формирования предложения с ценами и сроками предлагаю организовать встречу.
С уважением,                                         Елкин Александр, генеральный директор АльтСофт.       
Веб. сайт компании  http://altsoft.ru     Email   an@altsoft.ru    
Тел  +7 (499) 762-94-00    +7 800 100 9755
                                           Компания «Альтсофт»     http://altsoft.ru      тел +7 800 100 9755

